附件1 功能需求清单

	功能需求

	模块描述
	数量
	单位

	ERP系统
	
	

	  □基础资料
	1 
	套

	  □采购管理
	
	

	  □采购质检
	
	

	  □销售管理
	
	

	  □库存管理
	
	

	  □实物仓库
	
	

	  □设备工具档案
	
	

	  □往来管理
	
	

	  □费用管理
	
	

	  □审核管理
	
	

	功能需求清单                              

	

	采购管理
	采购订单
	采购订单是对企业的采购订货进行管理。用户录入采购订单后，通过“采购订单查询”、“采购订单汇总表”、“采购订单明细表”、“单据查找”,可以了解做了多少张 采购订单，这些订单是否已经完成；什么时候到货，收货的数量是多少；存货未来的供给能力如何，未来货币资金需求状况等。采购订单的使用有助于企业对 采购计划和库存进行更加细致而全面地管理。

	
	采购单
	采购是通过市场采购等各种渠道，取得企业生产经营活动所需要的各种物资的经济活动，采购业务的状况直接影响到企业的整体运营状况。

软件中采购管理是一个操作较简单的环节，此功能用于向系统提交采购产品信息并对此信息进行管理查询，数据长期保存，便于管理采购环节。

	
	估价入库单
	估价入库是指存货已收到而发票等结算单据未到，企业需要对这批存货暂时入库的一种业务。

	
	采购退货单
	用户采购后，常常会发生退货的情况，“采购退货单”可以帮助用户对采购退货进行管理。

	销售管理
	销售报价单
	销售报价单是反映由购销双方确认的客户需要的货品及购销双方均可接受的价格，也可视为一种简单的销售意向，它是确定销售货品的规格、单价等要素的单据。该报价单也是以后销售订单货品价格的依据，按报价单办理客户订货的依据。所形成的报表可以帮助企业及时掌握不同地区不同客户类型所希望的和所能承受的货品价格，有利于企业对客户作合理的报价，对市场进行有选择性的开拓。

	
	销售订单
	销售订单是对企业的销售订货进行管理。用户录入销售订单后，通过“销售订单查询”、“销售订单汇总表”、“销售订单明细表”、“单据查找”可以了解做了多少张销售订单，这些订单是否已经完成；什么时候发货，发货的数量是多少等。销售订单的使用有助于企业对销售计划和库存进行更加细致而全面地管理。

	
	销售单
	直接销售业务可分为两种情况，一种是货发款收，另一种是货发款未收。

	
	销售退货单
	销售后，常常会发生退货的情况，“销售退货单”可以帮助用户对销售退货进行管理。销售退货单的录入与销售单相似。

	
	销售开票
	开票管理用于对销售类或采购类单据的开票进行管理。分为采购开票和销售开票。

	库存业务
	调拨单
	调拨单用于处理存货移库的业务，在分仓库核算的业务模式下，调拨单支持处理不同价格的仓库间调拨。

	
	报损、报溢单
	在库存管理中，存货因为数量品种较多，收发较频繁，容易出现工作人员管理不善、计量误差等问题，同时也包括一些自然损耗的原因，有可能导致库存数量与账面数量不符。为了避免账实不符的现象长期存在，就要进行存货清查，从而查明原因并调整账面数量，确保账实相符。系统提供了报损单和报溢单进行库存盘点管理。

	
	其他入库单、其他出库单
	其他入库单：用于处理采购以外的入库业务，如获赠、借入等。

其他出库单：业务处理－库存业务－其他出库单
用于处理销售、委托发货等以外的出库业务，如赠送、借出等等。

	
	调价单
	调价单用于对某种存货的库存成本进行调整，包括该存货所有仓库的全部数量。

	往来管理
	收款单
	收款单可以处理销售收款、预收款等业务。系统支持按单据结算和按存货结算，上述设置在“账套选项——成本及结算”中。付款单可以处理采购付款、预付款、预付冲应付、应付转预付等业务。由于企业与供应商、客户之间存在复杂的业务交易，因而会产生大量的往来款项，往来核销单就是用来解决企业往来业务款项转销的业务单据。



	
	付款单
	

	
	往来核销单
	

	单据审核中心
	审核管理
	企业加强内部管理的一个重要渠道，往往是通过建立严格的内部审批制度来实现的，为此本系统特别设计了实用性很强的审核功能，帮助企业在流程控制方面建立完善的审核控制机制，在日常业务操作中您可以对每笔业务单独进行审核，也可以通过待审核中心对特定条件下的业务进行批量审核。

	业务报表
	草稿查询
	在录单过程中，因为过账将会影响账务数据，因此由于种种原因，需要录单时不直接过账，而将其存为草稿，在需要过账时再从草稿中调出过账。

	
	单据查找
	单据查找提供了按往来单位、经办人、 存货、仓库、单据编号、单据类型和查询日期范围等多个查询条件，用户可根据实际情况进行组合查询，以方便、快捷地查询到自己需要的单据。

	
	单据统计
	单据统计为各类型的单据统计提供了一个统一查询的入口，通过单据统计，可查询到该类型单据的存货数量、金额等。
统计的单据类型包括：采购单、采购退货单、销售单、销售退货单、报损单、报溢单、调拨单、组装与拆分单、其他入库单、其他出库单、调价单。

	
	单据审核查询
	单据审核查询用于查看进入审核流程的所有单据信息，可以查询单据的审核级次，以及每一级次的审核情况。

	
	业务明细查询
	业务明细查询提供了按自定义字段和自定义项以及查询日期范围等多个查询条件查询进销存以及领退料等业务单据，用户可根据实际情况进行组合查询，以方便、快捷地查询到自己需要的单据。

	
	采购报表
	采购明细表显示所有供应商的采购明细情况，显示内容有存货、仓库、供应商、职员、部门 等，统计数据包括，单价、数量、金额、折后单价、折后金额、含税单价、价税合计等。同时，通过配置字段显示可查看供应商的采购费用情况，包括运输费、装卸费、保险费、其他费用、采购费用等明细情况。

	
	销售明细表
	销售明细表显示所有 客户的销售明细情况，显示内容有存货、仓库、供应商、职员、部门 等，统计数据包括，单价、数量、金额、折后单价、折后金额、含税单价、价税合计等。

	
	地区销售汇总表
	地区销售报表用于查询各地区的销售情况

	
	库存汇总表
	库存汇总表用于查询全部仓库各存货在某一段时间内，所有与入库、出库相关的单据引起的库存变化状况，包括上期存、本期入库和本期出库等各项信息。

	
	库存明细表
	库存明细表反映了某一存货一段时间内库存的收入、发出、结存明细 情况。

	
	库存余额表
	库存余额表可以得到所有仓库库存情况，包括 存货名称、库存数量、成本均价、库存总额等信息。同时，也可进行单个库存状况、存货的分布和价格方式简单及穿透式查询。

	
	库存分布情况表
	库存分布 情况表反映了各存货在各个仓库的数量和金额分布情况。可进行穿透式查询。 可以查询截止日期的库存分布情况

	应收报表
	客户往来查询
	客户往来查询中，系统列出了当前客户的应收账款、预收账款、 往来合计、信用额度等数据，可以查询各期初余额、本期发生、期末余额

	
	按单结算查询
	按单结算是指收款或付款时可以按照业务单据来进行结算。如一笔采购业务，可能是通过几次才完成付款的，若不采用按单结，则很难将付款与原 采购业务挂钩，无法了解采购业务的付款情况。例如有三笔单据未结算，第一笔是采购单，后两笔是采购退货单。结算时可以选择对哪笔单据进行付款。

	
	应收按存货结算查询
	用于查询按存货、客户列示的客户往来明细账。

	
	应收\应付账款账龄分析
	在当前经济环境下，信用销售已成为多数企业增强市场竞争力，扩大市场份额的一种必不可少的方式。但是，如果企业没有有效的销售信用管理，导致应收账款过多或回款期过长，企业的资金循环和周转就不能顺畅地完成，经济效益就不能完全实现，从而形成“丰产不丰收”的局面，因此企业应加强对应收账款的管理。 
   对客户应收账款的评估和分析是应收账款管理和控制的一项重要工作。账龄分析可以按照配置的账龄区间显示一个或多个客户的应收账款的账龄。

	
	超期应收款
	超期应收款，顾名思义，查询的是超过收款期限仍未收款的应收账款。超期应收款查询可查询出超期应收款的客户、对应单据、到期日期、欠款金额等。

	应付报表
	供应商往来查询
	供应商往来查询中，系统列出了当前供应商的应付账款、预付账款、往来合计等数据，可以查询各期初余额、本期发生、期末余额。

	
	应付按存货结算查询
	用于查询按存货、单位为列示的供应商往来明细账。

	
	应收\应付账款账龄分析
	在当前经济环境下，信用销售已成为多数企业增强市场竞争力，扩大市场份额的一种必不可少的方式。但是，如果企业没有有效的销售信用管理，导致应收账款过多或回款期过长，企业的资金循环和周转就不能顺畅地完成，经济效益就不能完全实现，从而形成“丰产不丰收”的局面，因此企业应加强对应收账款的管理。 
   对客户应收账款的评估和分析是应收账款管理和控制的一项重要工作。账龄分析可以按照配置的账龄区间显示一个或多个客户的应收账款的账龄。

	
	超期应付款
	超期应付款，顾名思义，查询的是超过付款期限仍未付款的应 付账款。超期应付款查询可查询出超期应付款的供应商、对应单据、到期日期、欠款金额等。 




